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Eine Partner-Erfolgsgeschichte

SucceedIT hat sein Geschäft ausgebaut 
und  das Portfolio um EazyStock erweitert

SucceedIT ist auf die Schnittstelle zwischen
Prozessen und IT spezialisiert und bedient
mittelständische Unternehmen in Handel, E-
Commerce, Großhandel und Produktion. Als Experten
für technische Bereitstellungen und System-
integration arbeiten sie mit mehreren ERPs,
Reporting-Software und erstklassigen Tools
zusammen, um die Geschäftsanforderungen ihrer
Kunden zu unterstützen.

Im Frühjahr 2014 suchte Martin Plaat, Gründer von

SucceedIT, einen Partner für die Bestandsoptimierung.

https://www.eazystock.com/sv
https://www.succeedit.nl/
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SucceedIT hat den Markt nach einem Partner für
die Bestandsoptimierung durchforstet und
EazyStock kontaktiert.

„Wir wählten EazyStock nicht nur wegen der
umfangreichen Funktionalität des Tools, sondern auch
aufgrund seiner cloudbasierten Technologie, was
niedrigere Betriebskosten bedeutet und es uns
ermöglicht, unseren Kunden zu einem erschwinglichen
Preis großen Mehrwert zu bieten. Aber am Ende dreht
sich alles um die Menschen, und wir hatten das
Gefühl, dass das Team hinter EazyStock die
Kundenbetreuung und die Unterstützung der Partner
sehr ernst genommen hat. "

„Kein ERP-System auf dem Markt könnte das von

unseren Kunden benötigte Bestandsmanagement

unterstützen. Microsoft Dynamics 365 Business

Central (früher bekannt als Dynamics NAV) ist ein

hervorragendes System für Distributions-

unternehmen. Es aktualisiert jedoch keine kritischen

Bestandsparameter wie Sicherheitsbestände,

Bestellzeitpunkte und Bestellmengen. Unsere

Kunden forderten ein ausgefeilteres System“, sagte

Martin Plaat.

https://www.eazystock.com/sv
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Ein paar Monate nach Beginn der Partnerschaft
hat der erste gemeinsame Kunde unterzeichnet
und wurde an Bord genommen.

„EazyStock erwies sich als alles, was wir uns erhofft
hatten. Das System löst die Bestandsprobleme, mit
denen ERP-Systeme nicht umgehen können, wie
Prognosen, Saisonalität und ein optimales
Einkaufsmanagement. Es ist schnell zu
implementieren, einfach zu bedienen und verbindet
sich mit allen ERPs“, sagte Martin Plaat.

Bis heute hat SucceedIT erfolgreich für mehr als 30
Kunden EazyStock implementiert. Sie haben
erstaunliche Ergebnisse erzielt: Einige Unternehmen
reduzieren ihre Lagerbestände um mehr als 20% und
verbessern gleichzeitig ihren Service-Level und ihren
Lagerumschlag, während andere Unternehmen dank
EazyStock einen Umsatzanstieg und eine höhere
Rentabilität melden.

https://www.eazystock.com/sv
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„Für uns ist es wichtig, engen Kontakt zum EazyStock-
Team zu haben, sowohl für die Geschäftsentwicklung
als auch für die Kundenbetreuung. Der Partner muss
offen für unsere Ideen sein und eine problemlösende
Denkweise haben. Durch die Zusammenarbeit mit
EazyStock können wir unseren Kunden einen
zusätzlichen Wert bieten, kurze Implementierungs-
zeiten und messbaren ROI.

Wir glauben auch an den Einsatz von erstklassigen,
standardisierten Add-Ons anstelle von
kundenspezifischen Lösungen. EazyStock ist ein
perfektes Beispiel für ein großartiges Werkzeug, das
unseren Kunden eine Menge Geld und Kopfschmerzen
erspart und gleichzeitig hervorragende Ergebnisse
liefert “, sagte Martin Plaat.

Die Partnerschaft umfasst regelmäßige Business
Development Meetings und gemeinsame
Marketingaktivitäten. SucceedIT hat jedoch auch einen
direkten Kontakt, den sie jederzeit erreichen können,
wenn sie Unterstützung benötigen.

"Wir glauben, dass unser EazyStock-Geschäft wachsen
wird, und wir freuen uns darauf, zusammen mit dem
EazyStock-Team über viele Jahre einen hohen Wert zu
liefern", sagte Martin Plaat.

https://www.eazystock.com/sv
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Partnerschaft mit EazyStock

Profitieren Sie von unserem Know-how und erweitern
Sie Ihr Geschäft, indem Sie Ihren Kunden helfen,
Lagerkosten zu senken, Service-Level zu erhöhen und
die Effizienz zu steigern.

Das EazyStock-Partnerprogramm ist darauf ausgelegt,
Sie als Software-Reseller, Beratungsunternehmen oder
ERP-Anbieter mit der Technologie und den Ressourcen
auszustatten, die Sie benötigen, um die Experten für
die Bestandsoptimierung zu sein, die Ihre Kunden
benötigen.

Erfahren Sie mehr auf unseren Partnerseiten über die
Vorteile, die Sie als Solution Partner, Referral Partner
oder ERP Partner erhalten, Oder kontaktieren Sie uns,
um mehr zu erfahren.

PARTNER WERDEN

https://www.eazystock.com/sv
https://www.eazystock.com/de/partner/
https://www.eazystock.com/de/ueber-uns/kontakt/
https://www.eazystock.com/de/partner/

